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フォトブランディングシート
	フリガナ
	

	
	お名前
	


※あなたの大切な情報が含まれるため、あなたに許可なく他者に公開することはありません。
　早坂華乃が撮影にあたり、あなたのことをより理解し、あなたの魅力を最大限に伝えるためのヒアリングシートになります。
STEP１　あなたのプロフィール情報を教えてください。
１.全般的情報
	
	回答欄

	お住まい（都道府県・市区町村）※任意
	

	職業
	

	お仕事内容
	

	ブログのURL
	

	HPのURL
	

	インスタグラム
	

	趣味
	

	好きな食べ物
	

	現在はまっているもの
	

	自分のチャームポイント
	

	自分の強味み
	

	周りの人からよく褒められること
	

	Kanoの撮影を知ったきっかけ
	□ネット検索
□Facebook

□紹介（　紹介者：　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）


２． 現在の仕事で、どんな時に充実感ややりがいを感じますか？具体的にどんな人と何をどのようにしている時ですか？
	


３．　仕事上のポリシー、価値観、こだわりがあれば教えてもらえますか？
	


４．お仕事でなりたい未来像を教えてもらえますか？　
例）企業相手にセミナー開催したい、予約がとれないセラピストになる。など・・。
	


５．今回撮影をお申し込みいただいた動機を教えてもらえますか？
	


STEP２　写真の使用用途を教えてください。
写真の使用用途を教えてください。（複数回答可能）

· FBやブログなどのプロフィール写真
· ブログやホームページのヘッダー用の写真
· ブログやホームページのイメージ写真
· その他
	


１．ブログやホームページのヘッダーに使用する場合、テーマカラーやイメージな、どんなポーズで撮りたいか、などできる限り具体的に教えてください。まだ決まってなければおおまかなイメージのみでＯＫです。



２．どんな写真が必要なのか、どんなふうに撮ってもらいたいのか、お客様にどんなふうに見られたいのか、できるだけ詳しく教えてください。特にサロン撮影ご希望の方は、希望のカットを詳しく書いていただけましたら幸いです。
　　　※参考になる画像やイメージなどがあればぜひ教えてください。早坂の撮影事例の中からでもＯＫです。
	



３．どのような服装で撮影予定か、詳しく教えてください。
※お洋服は、ブログやHPのご自分のテーマカラーになじむものがお勧めです。

	


STEP３　「想定顧客（ペルソナ）」を教えてください。

想定する顧客の人物像のことを「ペルソナ」といいます。ビジネスはこの「ペルソナ」がとても大切で、撮影も誰がペルソナかによって、魅せ方も変わってきます。なるべく具体的に教えてください。
　例）30代の独身女性で、ダイエットを繰り返して今まで一度も成功したことがない人
	


STEP４　最後に・・・・
あなたの使命、志は何ですか？あなたのサービスでお客様や社会をどうしたいですか？また、なぜそう思いましたか？
	


おつかれさまでした！ご記入ありがとうございました！
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